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Rihm 1: Al-pohine tarkvara,
mis aitab toostusettevotetel optimeerida oma
\ tootmisprotsesse ja vahendada energiatarbimist

——————

SKP: $37 miljardit.

Ukssarvikuid 1M elaniku kohta: 8.

Peamised majandusharud: tootlev toostus,
infotehnoloogia.

Valige parim sihtriik ja pohjendage liihidalt, miks teie toode vo6i teenus

Anallilisige oma toote voi teenuse potentsiaali igas riigis, vottes aluseks
riigikaartidel toodud andmeid ja turuvajadusi.
9 sobib just sinna turule.

Moned abistavad kilisimused, millele moelda:

Turuvajadused: Rohetehnoloogiad ja
jatkusuulikkusega seonduyv, digitaalsed lahendused,
tehisintellekt, tervishoiu innovatsioon.

o Milline voiks olla teie toote vdi teenuse kasutajate profiil, nende vajadused ja
eelistused? Aga ostujoud?
e Milline voiks olla konkurents selle riigi turul, kuhu oma tootega siseneksite?

e Kuidas kohalik majandus teie aritegevust mojutaks?

Tarbijate iseloomustus: Hinnatundlikud ja kullaltki
valivad, toodete jatkusuutlikkus on Gha olulisem.

r Mida niitab SKP?

Riigi SKP ehk sisemajanduse kogutoodangu teadmine aitab hinnata, kas teie
toodet vdiks edu saata selle riigi turul. See annab Ulevaate riigi majanduse
suurusest ja uldisest ostujoust. Korge SKP viitab suurele turule, kus tarbijate
on suurem ostujoud, kuid ka konkurents on tihedam. Madalama SKP-ga riigid
voOivad vajada tooteid-teenuseid, mis on taskukohasemad.

Noudlus té66turul: suurenenud noudlus tehnoloogia,
rohetehnoloogia ja tervishoiu spetsialistide jarele.

Lisaks: Tuntud digivéimaluste poolest.

r Mida naitab Ukssarvikute arv 1M elaniku kohta?

See annab Ulevaate riigi start-up 6koststeemi kipsusest ja
nnovatsioonivdimekusest. Mida suurem arv, seda rohkem on riigis edukaid ja kiirest
arenevaid iduettevdtteid, mis on suutnud saavutada miljardi dollari vaartuse. See

omakorda viitab tugevamale ettevotluskliimale — rohkem on investeeringuid ja
riskikapitali ning toetavaid teenuseid, mis aitavad ettevotetel kasvada.




[ Ruhm 2: Platvorm, mis pakub tervishoiuga seotud

teenuseid — krooniliste haiguste jalgimine kaugteel,
meditsiiniline ndustamine jms.
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\
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Anallilisige oma toote voi teenuse potentsiaali igas riigis, vottes aluseks
riigikaartidel toodud andmeid ja turuvajadusi.

Valige parim sihtriik ja pohjendage liihidalt, miks teie toode vo6i teenus
sobib just sinna turule.

Moned abistavad kilisimused, millele moelda:
o Milline voiks olla teie toote vdi teenuse kasutajate profiil, nende vajadused ja
eelistused? Aga ostujoud?
e Milline voiks olla konkurents selle riigi turul, kuhu oma tootega siseneksite?

e Kuidas kohalik majandus teie aritegevust mojutaks?

r Mida niitab SKP?

Riigi SKP ehk sisemajanduse kogutoodangu teadmine aitab hinnata, kas teie
toodet vdiks edu saata selle riigi turul. See annab Ulevaate riigi majanduse
suurusest ja uldisest ostujoust. Korge SKP viitab suurele turule, kus tarbijate
on suurem ostujoud, kuid ka konkurents on tihedam. Madalama SKP-ga riigid
voOivad vajada tooteid-teenuseid, mis on taskukohasemad.

Mida naitab Ukssarvikute arv 1M elaniku kohta?
See annab Ulevaate riigi start-up 6koststeemi kipsusest ja

~

nnovatsioonivdimekusest. Mida suurem arv, seda rohkem on riigis edukaid ja kiirest
arenevaid iduettevdtteid, mis on suutnud saavutada miljardi dollari vaartuse. See
omakorda viitab tugevamale ettevotluskliimale — rohkem on investeeringuid ja
riskikapitali ning toetavaid teenuseid, mis aitavad ettevotetel kasvada.
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SKP: $37 miljardit.
Ukssarvikuid 1M elaniku kohta: 8.

Peamised majandusharud: tootlev toostus,
infotehnoloogia.

Turuvajadused: Rohetehnoloogiad ja
jatkusuulikkusega seonduyv, digitaalsed lahendused,
tehisintellekt, tervishoiu innovatsioon.

Tarbijate iseloomustus: Hinnatundlikud ja kullaltki
valivad, toodete jatkusuutlikkus on Gha olulisem.

Noudlus té66turul: suurenenud noudlus tehnoloogia,
rohetehnoloogia ja tervishoiu spetsialistide jarele.

Lisaks: Tuntud digivéimaluste poolest.
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Riihm 3: Droonid pollumajandussektori jaoks. W
Nende abil saab jalgida saaki, maarata vaetiste ja
veekoguste hulka ning vahendada ressursside raiskamist.

Anallilisige oma toote voi teenuse potentsiaali igas riigis, vottes aluseks
riigikaartidel toodud andmeid ja turuvajadusi.
Valige parim sihtriik ja pohjendage liihidalt, miks teie toode vo6i teenus
sobib just sinna turule.
Moned abistavad kilisimused, millele moelda:
o Milline voiks olla teie toote vdi teenuse kasutajate profiil, nende vajadused ja
eelistused? Aga ostujoud?

e Milline voiks olla konkurents selle riigi turul, kuhu oma tootega siseneksite?

e Kuidas kohalik majandus teie aritegevust mojutaks?

r Mida niitab SKP?

Riigi SKP ehk sisemajanduse kogutoodangu teadmine aitab hinnata, kas teie
toodet vdiks edu saata selle riigi turul. See annab Ulevaate riigi majanduse
suurusest ja uldisest ostujoust. Korge SKP viitab suurele turule, kus tarbijate
on suurem ostujoud, kuid ka konkurents on tihedam. Madalama SKP-ga riigid
voOivad vajada tooteid-teenuseid, mis on taskukohasemad.

Mida naitab Ukssarvikute arv 1M elaniku kohta?
See annab Ulevaate riigi start-up 6koststeemi kipsusest ja

~

nnovatsioonivdimekusest. Mida suurem arv, seda rohkem on riigis edukaid ja kiirest
arenevaid iduettevdtteid, mis on suutnud saavutada miljardi dollari vaartuse. See
omakorda viitab tugevamale ettevotluskliimale — rohkem on investeeringuid ja
riskikapitali ning toetavaid teenuseid, mis aitavad ettevotetel kasvada.

Eesti

SKP: $37 miljardit.
Ukssarvikuid 1M elaniku kohta: 8.

Peamised majandusharud: tootlev toostus,
infotehnoloogia.

Turuvajadused: Rohetehnoloogiad ja
jatkusuulikkusega seonduyv, digitaalsed lahendused,
tehisintellekt, tervishoiu innovatsioon.

Tarbijate iseloomustus: Hinnatundlikud ja kullaltki
valivad, toodete jatkusuutlikkus on Gha olulisem.

Noudlus té66turul: suurenenud noudlus tehnoloogia,
rohetehnoloogia ja tervishoiu spetsialistide jarele.

Lisaks: Tuntud digivéimaluste poolest.



Eesti

/ Riihm 4: pilvepdhine haldustarkvara, mis aitab ettevétetel ja

\
{ organisatsioonidel tdhustada oma administratiivseid /’3_ \I
:\ protsesse — personali haldamist, arvestust, raamatupidamist I|
\. ja projektijuhtimist. / - .
\JppoFam s S SKP: $37 miljardit.

Ukssarvikuid 1M elaniku kohta: 8.

Peamised majandusharud: tootlev toostus,
infotehnoloogia.

Valige parim sihtriik ja pohjendage liihidalt, miks teie toode vo6i teenus

Anallilisige oma toote voi teenuse potentsiaali igas riigis, vottes aluseks
riigikaartidel toodud andmeid ja turuvajadusi.
9 sobib just sinna turule.

Moned abistavad kilisimused, millele moelda:

Turuvajadused: Rohetehnoloogiad ja
jatkusuulikkusega seonduyv, digitaalsed lahendused,
tehisintellekt, tervishoiu innovatsioon.

o Milline voiks olla teie toote vdi teenuse kasutajate profiil, nende vajadused ja
eelistused? Aga ostujoud?
e Milline voiks olla konkurents selle riigi turul, kuhu oma tootega siseneksite?

e Kuidas kohalik majandus teie aritegevust mojutaks?

Tarbijate iseloomustus: Hinnatundlikud ja kullaltki
valivad, toodete jatkusuutlikkus on Gha olulisem.

r Mida niitab SKP?

Riigi SKP ehk sisemajanduse kogutoodangu teadmine aitab hinnata, kas teie
toodet vdiks edu saata selle riigi turul. See annab Ulevaate riigi majanduse
suurusest ja uldisest ostujoust. Korge SKP viitab suurele turule, kus tarbijate
on suurem ostujoud, kuid ka konkurents on tihedam. Madalama SKP-ga riigid
voOivad vajada tooteid-teenuseid, mis on taskukohasemad.

Noudlus té66turul: suurenenud noudlus tehnoloogia,
rohetehnoloogia ja tervishoiu spetsialistide jarele.

Lisaks: Tuntud digivéimaluste poolest.

r Mida naitab Ukssarvikute arv 1M elaniku kohta?

See annab Ulevaate riigi start-up 6koststeemi kipsusest ja
nnovatsioonivdimekusest. Mida suurem arv, seda rohkem on riigis edukaid ja kiirest
arenevaid iduettevdtteid, mis on suutnud saavutada miljardi dollari vaartuse. See

omakorda viitab tugevamale ettevotluskliimale — rohkem on investeeringuid ja
riskikapitali ning toetavaid teenuseid, mis aitavad ettevotetel kasvada.




Eesti

/ Riihm 5: Digitaalne haridusplatvorm: Offline-toega

i
| e-0ppe lahendus, mis toob hariduse
\ kattesaadavamaks nii lastele kui ka taiskasvanutele.

SKP: $37 miljardit.

Ukssarvikuid 1M elaniku kohta: 8.

Anallilisige oma toote voi teenuse potentsiaali igas riigis, vottes aluseks
riigikaartidel toodud andmeid ja turuvajadusi.

Peamised majandusharud: tootlev toostus,

Valige parim sihtriik ja pohjendage liihidalt, miks teie toode vo6i teenus . .
9 infotehnoloogia.

sobib just sinna turule.

Moned abistavad kilisimused, millele moelda:

Turuvajadused: Rohetehnoloogiad ja
jatkusuulikkusega seonduyv, digitaalsed lahendused,
tehisintellekt, tervishoiu innovatsioon.

o Milline voiks olla teie toote vdi teenuse kasutajate profiil, nende vajadused ja
eelistused? Aga ostujoud?
e Milline voiks olla konkurents selle riigi turul, kuhu oma tootega siseneksite?

e Kuidas kohalik majandus teie aritegevust mojutaks?

Tarbijate iseloomustus: Hinnatundlikud ja kullaltki
valivad, toodete jatkusuutlikkus on Gha olulisem.

r Mida niitab SKP?

Riigi SKP ehk sisemajanduse kogutoodangu teadmine aitab hinnata, kas teie
toodet vdiks edu saata selle riigi turul. See annab Ulevaate riigi majanduse
suurusest ja uldisest ostujoust. Korge SKP viitab suurele turule, kus tarbijate
on suurem ostujoud, kuid ka konkurents on tihedam. Madalama SKP-ga riigid
voOivad vajada tooteid-teenuseid, mis on taskukohasemad.

Noudlus té66turul: suurenenud noudlus tehnoloogia,
rohetehnoloogia ja tervishoiu spetsialistide jarele.

Lisaks: Tuntud digivéimaluste poolest.

r Mida naitab Ukssarvikute arv 1M elaniku kohta?

See annab Ulevaate riigi start-up 6koststeemi kipsusest ja
nnovatsioonivdimekusest. Mida suurem arv, seda rohkem on riigis edukaid ja kiirest
arenevaid iduettevdtteid, mis on suutnud saavutada miljardi dollari vaartuse. See

omakorda viitab tugevamale ettevotluskliimale — rohkem on investeeringuid ja
riskikapitali ning toetavaid teenuseid, mis aitavad ettevotetel kasvada.




